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金融资讯

本报讯（李红波 张静涛）1 月 4 日上

午，“金融微课堂”再次开讲。国家珠宝鉴定

师牛宇隆从历史、产地分布、鉴别技巧等方

面，深入浅出地讲解了翡翠的收藏与投资知

识，获得了与会读者的热烈反响。本次活动

由燕赵都市报《惠理财》周刊与汇丰源典当

行共同举办，旨在帮助读者了解翡翠选购与

鉴赏的相关知识，提醒大家理性对待翡翠的

收藏与投资。

根据牛宇隆老师的讲解，翡翠的价值

主要受“种”“水”“色”“工”四个方面影响。

其中，“种”即“质地”，内部结构越细腻质地

越好；“水”即“水头”，透明度高的即为水头

足；“色”即“颜色”，越鲜阳艳丽价值越高；

“工”即“工艺”，工艺越好价值越高。

颜色是评判翡翠价值的重要标准。牛

宇隆老师表示，优质翡翠应当纯正无杂色，

鲜艳明亮，分布均匀，色调和谐，深绿而不

带黑。

牛宇隆老师特别提醒，品质、渠道、价

格等因素都会影响翡翠的价值，投资与收

藏的时候需要审慎注意。

在互动环节，汇丰源典当行准备了多品

类、不同档次的翡翠供大家欣赏鉴别，不少

读者还带来了自家翡翠珠宝与牛宇隆老师

交流，现场气氛热烈，欢声笑语不断。

“金融微课堂”系列讲座由燕赵都市报

金融部《惠理财》周刊发起主办，旨在普及

金融知识的同时，通过业内专家老师的讲

解，帮助大家更好地掌握家庭理财、保险选

购的常识和技巧，实现个人和家庭财富的

保值增值。

本次《翡翠鉴赏》为“金融微课堂”第二

期。今后，“金融微课堂”内容会更加丰富，

将会涉及理财、保险、典当、珠宝鉴定、艺术

品收藏等诸多领域，广大粉丝可关注本报

“金惠燕赵”微信公众号，第一时间了解活

动动态及相关知识。

专家：判断翡翠价值认准四大因素
“金融微课堂”第二期《翡翠鉴赏》圆满举办

近日，浙江一家银行支行推出“存款送猪肉”年末揽储活动，一些图片经网络广泛传播，引起热议。到了年底，石家庄

各家银行是否存在揽储情况，到底在哪家银行存款更划算呢？

就此，记者走访了石家庄多家银行网点后发现，今年年末各家银行的揽储热情并没有以往那样“硝烟四起”，大多只是

针对大额存单客户推出优惠活动。

银行年末揽储热情各异 主推大额存单业务

河北省保协积极防范
化解重大投诉风险

本报讯（燕都融媒体记者李红波 通

讯员默盼）2019年某天，先后有多位消费

者致电12378热线投诉某保险公司，反映

该公司团体意外险拒赔问题，因涉及投诉

人较多，投诉时间和投诉问题比较集中，

为防止形成群访群诉，河北省保协第一时

间向涉案公司发布风险提示信息，督促公

司尽快与投诉人联系，妥善处理。相关保

险公司快速反应，及时与投诉人沟通，避

免了事态进一步升级。

风险提示是河北省保协防范化解重

大投诉风险、避免保险纠纷矛盾升级所采

取的一项重要措施。河北省保协每日对

12378 热线和省消保中心纠纷投诉进行

排查分析，对可能引发群访群诉或涉及金

额较大的案件，第一时间启动风险预警机

制。2019 年，河北省保协主动防范重大

风险隐患，累计向6家保险公司进行风险

提示，涉案金额1500多万元。

未来，河北省保协将进一步提高对重

大风险案件的分析研判，把预警提示机制

常态化，督促指导公司快速反应，及时化

解，防范重大风险的发生。

河北邮银联合开展
“合规文化走基层”活动

本报讯(燕都融媒体记者李红波 通

讯员郭元杰)2019年，中国邮政集团公司

河北省分公司、中国邮政储蓄银行河北省

分行在全省邮政金融系统范围内组织开

展了合规文化走基层活动，通过推动合规

理念进一线，根植守法合规文化，将合规

经营作为邮储银行行稳致远的基础和高

质量发展的保障。

中国邮政储蓄银行河北省分行的各

级机构组织开展了“三尺讲台”讲合规

活动，通过市分行行长带头宣讲，一二

级支行长和邮政代理机构负责人主动

宣讲，省、市两级法律与合规部组成巡

回宣讲小分队进行巡回宣讲等形式，深

入支行、网点、营业所进行合规“三尺讲

台”授课，活动期间，河北邮银共开展授

课939余次；开展“我合规、再承诺、永践

行”活动，以部门或机构整体为单位，组

织全省员工重新签订了合规承诺书，并

在会议现场共同宣读合规承诺。据统

计，全辖共签订合规承诺书 18063 份；打

造“合规五分钟”学习平台，将合规教育

纳入网点和信贷人员每天的晨夕会内

容，实现合规与业务同部署、同频次、同

力度。

地尔健康生活馆开业
本报讯（燕都融媒体记者李红波）1

月5日，位于省会裕华路海悦天地底商的

地尔水疗马桶生活馆盛大开业。据介绍，

地尔水疗马桶定位为科技、健康功效型智

能马桶，是上市公司汉宇集团旗下的明星

产品，具有“非接触式肠道水疗”功能。

根据介绍，地尔水疗马桶使用了汉宇

集团核心技术，全系植入了多级可控泵，

泵压区别于普通智能马桶的自来水压，通

过水流控制技术可以稳定达到人体直肠

10~15cm，实现非接触式肠道水疗，提高

了使用者冲洗的舒适度。

同时，地尔水疗马桶全系配备三重过

滤，达到了直饮水级别。同时地尔系列产

品还通过了国家二类医疗器械认证，以及

美国食药监的 FDA 认证，生产标准达到

了医疗器械级别。其中，头等舱系列型号

获得了国内外107项专利技术。

此外，地尔水疗马桶还进入到机场

VIP室、星级酒店、月子中心、高端病房、

医院肛肠科等要求严苛的使用场景。

与其他品牌不同，地尔水疗马桶注重

用户体验，通过体验式消费的经营模式，

赢得了消费者的口碑与好评，地尔水疗生

活馆因此而诞生。

2019年12月27日，中信银行石家庄分

行“重温热情岁月，唱响老年生活”老年合

唱大赛决赛在石家庄市电视台 1 号演播

厅、唐山大剧院同步举办。本次合唱大赛

全省共有 75 支队伍 2787 名选手参加初

赛。经过激烈角逐，最终27支队伍同时登

上了石家庄及唐山地区决赛的舞台。

本次大赛邀请了中国音乐协会专家担

任评委。中信银行石家庄分行高珊副行长

在本次大赛致辞，高行长表示中信银行积

极响应国家关于“金融支持养老服务业加

快发展”政策号召，将养老金融服务定位为

全行战略，从老有所养、老有所医、老有所

学、老有所游、老有所乐和老有所享等多个

层面不懈努力，经过数十年耕耘，成功打造

了“幸福年华”的老年客户服务生态圈。本

次合唱大赛是中信银行服务老年客户的内

容之一，此后还将通过主题沙龙，专项竞演

等活动形式将中信银行有温度的服务传递

给每一位老年客户。

比赛过程中，各参赛代表队以饱满的

激情、良好的精神面貌相继演唱了《英雄战

胜大渡河》《沁园春·雪》《十送红军》《祖国

颂》等经典歌曲，精彩纷呈，高潮迭起，赢得

了现场观众的阵阵掌声。本次合唱大赛得

到了全省各大老年合唱团的广泛参与，唱

出了老年艺术团体的精神风貌。

中信银行石家庄分行举办
“重温热情岁月，唱响老年生活”合唱节活动

年末银行揽储热情有差异
在裕华路上的一家农行网点，“银利

多”业务宣传广告摆在醒目位置。广告牌

显示，该项业务“本息保障”“起点更低”“受

益更多”，收益“最高上浮40%”。

根据规则，该项“银利多”业务一年期

利率要比基准利率高0.6%，三年期利率则

要比基准利率高出1.1%。

据业务经理介绍，该网点有多种类储蓄

理财业务，其中三年期大额存单业务利率最

高可达4.125%，而目前三年期的央行基准利

率仅为2.75%。

在河北银行一家网点，玻璃窗上张贴

着“三年期 3.85%”“五年期 4.2%”的广告。

走进网点，一位业务员在给存款人介绍结

构性存款业务。

“该业务期限为393天，存款额10万元以

内利率为3.3%，存款额10万元以上的利率为

3.4%。”该业务员表示，如果存款为三年期可以

享受双倍积分，兑换营业厅内的食用油、热水

壶等商品。

记者在中信银行一家网点了解到，该

行针对新进资金推出多种优惠。其中一款

91 天期产品预期收益可达 4.30%，而门槛

仅为 1 万元起。此外，新进资金还可以高

额积分兑换食用油等商品。

随后，记者还走访了北京银行、工商银

行以及廊坊银行等多家不同类型银行的网

点。其中，一些全国性股份制商业银行网点

在明显位置设置了揽储或理财宣传品，并且

对新进资金以及大额存单有额外奖励，而一

些国有大行、区域城商行网点则没有明显的

额外揽储宣传。

大额存单成揽储利器
从整体上来看，今年年末商业银行线

下揽储氛围不如往年浓厚。走访发现，

并没有银行专门针对年末揽储推出新产

品或上调利率，大部分银行主推的产品

类型和利率均无明显变化。

根据融360大数据研究院最新数据显

示，石家庄活期利率最高为0.35%，一年期

整存整取业务最高利率为2.1%，而三年期

整存整取业务最高利率为3.85%。

从数据可以看出，目前银行一般性存

款吸引力不足。因此，各家银行也将结构

性存款、大额存单作为揽储主力，在收益方

面予以倾斜。

同样来自融360大数据研究院的数据显

示，12月16日至12月22日，银行理财产品发

行数量为2081只，较前一周增加了57只，其

中非结构性理财产品1976只，结构性理财产

品105只。其中，人民币结构性产品的平均预

期最高收益率为5.57%，环比上涨7BP。

从不同期限来看，3个月以内理财产品

平均收益率为3.82%，3~6个月理财产品平

均收益率为 4.10%，6~12 个月理财产品平

均收益率为 4.16%，12 个月以上理财产品

平均收益率为4.33%。

虽然收益有所上浮，但两种业务都有

门槛。其中，大额存单业务普遍要求资金

额度比较高，比如走访的农行网点要求20

万元起。此外，结构性存款还要求做风险

评估。

揽储压力有所减弱
对于今年揽储竞争不如往年激烈，业

内人士普遍认为，今年随着净值型理财产

品不断推出，银行无法调整净值型产品的

收益，所以呈现出银行利率涨幅不如以往

的情形。

走访中，有银行理财经理表示，近期股

市行情不佳，P2P等互联网金融频繁爆雷，

促使很多客户开始主动选择更为稳健的银

行储蓄或者理财。

“最近P2P等互联网理财频繁爆雷，很

多年龄比较大的客户为了资金安全，更愿

意选择银行储蓄或者理财产品。”一家全国

性商业银行的客户经理介绍道，“现在理财

产品全国统一发行，额度收益也是全国一

样的，高收益产品需要预约抢购。”

除了客户经理现场宣传产品，不少银

行网点还在推广“智能投顾”服务，通过送

红包，抽奖等方式吸引客户在手机端购买

理财等服务业务。

此外，一家区域城市商业银行的网点

客户经理表示，受自身实力影响，该行对于

存款客户只有一些常规礼品，并没有专门

的额外奖励。

李红波 张静涛


