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■组织机构

2013年3月，已在家乡小镇打拼多年，生

意日渐红火的马雨婷感觉到，要想干出一番

大事业，必须走出去敢闯敢试。于是，她做出

了一个惊人决定，卖掉所有店铺，去遵化城区

开店经商。对此，有人说她胡闹，是“败家

子”，但执着于“折腾”的她，还是毅然决然只

身来到城区寻找商机。

她首先在城区开了家小食品店，凭借着吃

苦耐劳、服务到家的拼劲和良好的信誉，很快

在遵化城区站稳了脚跟。偶然的一次，她跑去

北京为顾客选购一种当地难寻的商品，无意中

通过北京的一位朋友接触了“微商”，朋友圈里

竟然有人卖东西。她试着转发，没想到竟然有

顾客要微信产品。马雨婷眼前一亮，微信开启

了她创业灵感的闸门，从此踏上了微商之路。

凭着不懈努力和良好的口碑，马雨婷很

快在微商领域崭露头角，于 2014 年成立了

“致青春微商工作室”，专业从事护肤品、美

妆、饰品批发及零售。同时，她也敏感地意识

到，微商销售供货平台要长足发展，就必须走

互联网加实体店之路，创自己的企业，树自己

的品牌。于是，她开始组建自己的团队，学

习、提升；宣传、拓展；创新、突破，很快代理商

就遍布全国各地。马雨婷就像穿梭在商海里

的鱼儿激情遨游，欢畅自如。

2015年2月，致青春微商团队用164万元

获得了三九集团的官方合作授权，并先后注资

了“广州三匠生物科技有限公司”及“乔姿生物

科技有限公司”，创办了“秒赞酵素棉花糖”、

“新概念面膜”、“CINS花蜜滋养面膜”等多个

品牌，开始了与国内知名企业合作开发自己的

品牌产品，并在2015年广州展销会上，创下了

两个小时完成200万元的销售业绩，令所有同

行刮目相看。2015年6月，马雨婷又出资200

万元，在广州注册成立了“致青春文化传媒有

限公司”，并开始涉足工厂合作及品牌运营，成

为“艾安娜女性私护第一品牌”合伙人。同年8

月，致青春旗舰店“致青春电商供货平台”设

立，开启了O2O新模式，线下多地区联盟实体

店，创立了微商地区实体、线上阿里、淘宝、微

商城供货的专业化平台。

马雨婷的经营理念是，微商经营，实体购

物、出自己产品、树自己品牌。她先后在广

州、山东及唐山周边开设了 13 家微商实体

店，生意越做越大，成为引领10万人团队的

微商领军人物。她常说，经商如做人，只要守

规矩，讲诚信，靠质量服人，以服务赢人，才能

在千变万化、竞争激烈的市场大潮中扬帆起

航，阔步前行。

“其实，微商可以挖掘的产品很多，消费

潜力十足。比如，消费者对健康生活的需求

越来越旺盛，一些绿色健康的特色优质农产

品，可以通过微商平台走向消费者的餐桌。

再如，消费者对个性化产品的需求越来越多，

一些定制手工产品可以依托微信平台打开市

场”。马雨婷说，下一步她想去尼泊尔开工

厂，为国内客户定制精美的手工艺品。

一个普通的农家

女孩，用一颗沸腾执

着的心追逐着简单的

梦想，遍尝酸甜苦辣，

最后凭借敢闯敢干的

性格和捕捉商机的敏

锐眼光，以二百元起

家，短短五年时间，从

懵懵懂懂摸爬滚打到

年创综合销售收入

8000 万元的“电商大

咖”。

她就是遵化市致

青春微商供货平台经

理马雨婷。坐在公司

起家的出租屋内，活

泼开朗的她一边同记

者分享着创业奋斗的

故事，一边撒下一串

串笑声。

马雨婷
用青春书写多彩创业梦

通讯员 王双利 严海滨
记者 刘禹彤

“每一个善举，都会让世界变得更好一

点。”马雨婷说，在自己的道德价值坐标体系

中，有父母，有客户，还有社会中千千万万个

素不相识的人。只有踏踏实实经营好自己这

个“原点”，才能辐射、照亮更多人的生活。生

意走上正轨后，马雨婷拿出更多的时间和精

力致力于回馈社会，努力做个有温度、有担当

的商家，积极投身公益事业，给有需要的人送

去温暖和关爱。

“常怀感恩之心，常为感恩之行。”在马雨

婷的带领下，“致青春”用实际行动弹奏着人

间真爱之歌，先后参与开展了“春雨行动 爱

在遵化”公益年会、庆“三八”致青春关爱环卫

工人学雷锋、拯救千万斤滞销“爱心柿子”等

公益活动，累计捐资捐物达15万元。

同时，她还将自己的创业技能无私传授

给从事微商经营者，在当地带动3000多人从

事微商销售经营，每年直接或间接为从业青

年增加收入300多万元。2016年，她还被遵

化团市委聘为“青年电商讲师团”成员，免费

授课10场次，受训青年3000余人次。

风雨过后见彩虹，唯有拼搏、才有进取！

执着于创业创新、热心于公益事业的马雨婷，

在收获事业的同时，也获得了一系列荣誉。

2016年，致青春微商供货平台被11315全国

企业征信系统评选为立信单位，被共青团唐

山市委评为“青年文明号”，其本人也被唐山

市人社局、唐山市财政局、共青团唐山市委联

合授予“青年创业之星”；2017年，她还被唐山

市妇女联合会授予“巾帼文明岗”称号。

1989年，马雨婷的出生为遵化市马兰

峪镇一个普通的农村家庭带来了欢乐。父

母呵护、哥哥照顾，生活困苦却其乐融融。

为了维持生计，父母开起了小卖部。因为货

品齐全、物美价廉，且为人善良、爽快，生意

得到了乡邻的照顾和捧场，家里的日子渐渐

有了起色。父母的辛苦，一点一滴、一言一

行都深深烙刻在马雨婷心里。从那时起，她

就暗下决心，长大了一定不让父母这么辛

苦。

16岁那年，为了改变家庭生活状况，刚

刚初中毕业的她就走出家门，外出打工赚

钱，先后开过饰品店、美容院、婚礼策划店、

洗车行……回想起，为了多赚点钱所吃过的

苦，马雨婷如数家珍。2006年，她开始学习

美容护理，曾经背着化妆品走村串户去推

销，吃了无数“闭门羹”，有时候一天下来也

卖不了一套，还遭受很多白眼和冷嘲热讽；

曾由于修路，还被班车扔在从兴隆县半壁山

镇推销产品后回家的途中。像半夜起床去

北京进货；肩扛礼炮布置婚礼现场；穿三层

袜子、外穿水鞋洗车，双脚湿透冰凉直至半

夜没有知觉。奋斗中的艰辛一次次地挑战

她身体和心理的极限，她心中的一团火反而

越燃越旺。遇到沟沟坎坎时，她的口头禅总

是“放心”，“没问题”和“肯定能过去”。

几年下来，她上过当，受过骗，付出了常

人难以想象的艰辛，她打退堂鼓，想过收手

不干了，但每当有这种念头时，就马上警告

自己，开弓没有回头箭，事在人为。就这样，

她凭着顽强的毅力和执着守信的精神坚持

了下来，用实际行动诠释了创业路上无止

境，阳光总在风雨后的人生真谛！

童年经历
坚定创业梦想

执着用心，成功就在眼前

奉献爱心，做有温度、有担当的电商
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马雨婷正在指导员工优化网络平台马雨婷正在指导员工优化网络平台。（。（图为受访者提供图为受访者提供））


