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《家常》版
与您有约，我们
将一起打造幸
福新生活。本
版主打栏目“家
长里短”（包括
读者来信或身
边案例，辅之以
专家解惑）。另
外，还设有“我
爱我家”“生活
窍门”“私厨”
“家居家饰”等
生活指南小栏
目。

欢迎读者
来信来稿，热线
电 话 ：0311-
67562977

邮箱：
1803050696
@qq.com
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儿女做到位，骗子还有可乘之机吗？

骗子利用亲情诱惑，丧尽天良

为什么父母爱上当？
征集令

父母爱孩子是本

能，很多父母都是以儿

女为中心活着，为孩子

付出了太多，习惯包办

孩子的大小琐事，却忘

了孩子有学习爱与给予

的权利，让孩子觉得你

的付出是理所当然。你

的爱太过浓密，却错过

了让孩子学习感恩的机

会，付出越多的父母，越

容易助长孩子的受之无

愧感，往往养不出感恩

的孩子。

许多父母都在不知

不觉中培养白眼狼，付

出自己全部的心血，却

培养出一个个“受之无

愧”的孩子。“受之无愧”

是指孩子觉得父母所有

的付出都是应该的，如

果哪一天父母付出的不

够多，孩子还会心生怨

恨。受之无愧感强烈的

人，最终会变成一只白

眼狼。

你家孩子懂得感恩

吗？在这方面你是如何

教育孩子的？欢迎参加

话题讨论。投稿邮箱：

1803050696@qq.com，

字数不超过200字。

正忙工作，忽然接到公公的电话。

老人家在那头吞吞吐吐吭哧半天才说，

让在网上查查某个公司的某个产品，是

不是真的。一接到这样的电话，我心里

就一沉，知道这是骗子们又出来割韭菜

了。

几个月前，回老家看公婆。一进门

就看到，家里装了个净水机，还配了消

毒柜。我奇怪，一向节俭的他们怎么想

起来买这个？还不等问，婆婆便喜滋滋

地从里屋抱出来一大堆东西，垃圾桶、

洗菜盆、电饭锅、驼绒被、保健枕、手电

筒、灭蚊灯……婆婆说，这些都是卖净水

机的人送的，不但送东西，还送现金红

包。公公说，还请我们上大饭店吃了一

顿呢。

从他们的叙述中，我大致了解到事

情的经过：一帮人到农村卖净水机，前几

天讲课送小礼品，讲健康养生，心灵鸡

汤。凡是认真听课都有小礼品，就是那

些洗菜盆、鸡蛋、节能灯什么的。接下

来，会煽动你买他们的产品，如果你买

了，第二天，会把你的钱原封不动地还给

你——以此来骗取信任。到最后两天，

经过几天的洗脑，老人们已经彻底相信

之后，他们就开始收网，宣传净水机，测

试你家的水质，说明饮用健康水的重要

性。成本不过几百块的净水机，他们会

卖到两三千块。

我把从网上搜到的净水机的骗局内

幕解释给公婆听，但他们很固执，不相信

是遇到了骗子。那些年轻孩子们，亲切

又体贴，一口一个叔叔阿姨地叫着，给他

们讲健康知识，帮他们宽心解闷，怎么眼

睛盯的竟是他们口袋里的钱？

三千多块，对他们而言，虽然不算大

数目，但绝对不是小钱。他们常常节俭

到，菜总是买最便宜的，出去办事甚至不

舍得去吃碗面，饭菜剩好几天也不舍得

倒掉……

我爸也经常被骗：有一阵子，他听广

播，里面有个健康频道，宣传喝某种茶可

以治高血压心脏病血脂高，总之就是所

有的老年病都能治。于是他隔一阵子就

去那个店里买一堆茶回来，每天泡着

喝。结果好几千块钱就这样喝进去了，

但他的那些老毛病，仍然顽固地存在

着。后来，他又不声不响地买回来一台

治疗仪。当然，也是包治百病的那种，而

且，价格不菲。刚开始他信心满满的，每

天做治疗。但几个月后，疗效甚微。最

终还是扔在角落成了一堆废品。

卫宣利

爱占小便宜是上当的直接原因

一向节俭的婆婆家里装上了净水

机，推销人员的一句话使婆婆下定了购

买的决心：不装个净水机，水质那么差，

你们在城里的儿子闺女孙子孙女回来

了，连口干净的水都喝不上，他们还愿意

回来吗？就是这句话，让他们毅然装了

净水机。父母容易上当固然有他们爱贪

便宜的因素，但更多的，不是害怕孤单缺

少儿女的陪伴吗？

我们每个做儿女的，都害怕父母会

上这样那样的当。因为心疼他们的钱来

之不易，又恨他们平时虐待自己，却用大

把的钱买回一堆无用的废物。我们会不

耐烦地埋怨父母爱占便宜，别人几句花

言巧语就把他们骗了。却忘了耐心地开

导劝解他们，温柔地和他们说话。

我们恨父母迷恋各种保健品，把省

吃俭用的钱都买了保健器材。却从未体

谅他们古稀之年，内心对健康的渴望和

人生的眷恋。孝顺父母，不是给他们很

多钱，而是长久陪伴，是温柔有耐心，是

时刻关注老人的内心需求，帮他们排解

对即将到来的分别的恐惧……

如果我们儿女做得到位，骗子们还

有可乘之机吗？（卫宣利）

表面上看，那些经常被小便宜或虚

伪亲情忽悠了的老人是上了骗子的当，

但最应该为此负责的是老人的儿女们，

如果他们能够对老人的一切需要包括心

理需求都了如指掌，骗子的那些卑鄙伎

俩还能轻易得逞吗？我觉得与那些可恶

的骗子相比，有些老人的儿女们才是更

大的骗子。他们心安理得地享受了老人

们所赋予的一切，但对老人却没有承担

起照顾生活、抚慰心灵的义务，有时甚至

忽视了老人的存在，这不就是一种罪过

更大的欺骗吗？（李国婧）

有关老年人上当受骗的现象可以说

是屡见不鲜，尽管警钟长鸣，依然旧病重

犯。究其原因，我认为主要是老年人爱

占图小便宜所致。我小区内有一个养生

保健馆张贴通知，老年人可长期来里面

免费听取收看养生保健知识讲座，并赠

送给一些保健品，免费组织经常来这里

的老年人外出参观。很多老年人觉得这

是个好事，不花钱还受益，因此，每天来

里面的老年人爆满，也确实得到了养生

馆的一些赠予。可时间一长老年人自己

都感觉不好意思了，便花钱购买保健药

治病药，馆主见时机已到来了个因势利

导。因此，这些老年人家里的药品成堆，

有的花了数万元，结果什么病也治不了，

那种所谓的“神药”只不过是用普通的粮

食做成的。（李朝云）

老人们思想都比较单纯，有的爱占

小便宜，今天养生馆听讲座送几个鸡蛋，

明天听讲座送一瓶酱油，时间一长，光拿

人家的，自己觉得不好意思了，自愿掏腰

包买回大件了，这真是贪小便宜吃大亏，

给个芝麻丢个西瓜，这个白送那个白给，

人家赚谁的钱去？殊不知天上不会掉馅

饼，羊毛出在羊身上，这些老人上了当还

认为占了便宜。（孙文兰）

既有因简朴而热衷于淘便宜货的因

素，也有因年龄大导致思维稍显迟钝的

因素，还有不服老，非要办点证明自己的

事情，以便令人“刮目相看”的因素，加之

长期远离社会、寂寞空虚、容易轻信和喜

欢被安抚的因素驱使，于是便给了一些

借老人弱点牟取暴利不法商人钻空子的

机会。（于炳绅）

有一部分是空巢老人，子女在外地

和父母沟通少，父母缺少倾诉的对象，缺

少子女的关心，在孤独没有感情寄托的

情况下，让骗子钻了亲情的空白，使老人

们把骗子当成了救命稻草。

骗子的口才也是无与伦比的，见了

五六十岁的老人，一口一个“阿姨”，甚

至喊“爸妈”，见了七八十岁的老人，一

口一个“姥爷，姥姥”等，直喊得老人们

心花怒放情不自禁，丧失了警惕性，觉

得比自己的子女还要亲哩，这怎能不使

老人们乖乖地掏腰包上当受骗呢？骗

子利用亲情诱惑，不仅骗了老人们的钱

财，也骗取了老人们对他们的信任，真

是丧尽天良。（文兰）

老人上当的源头是骗子能引发老人

共鸣。骗子的营销无论是打感情牌还是

打伪科学牌，其目的十分明确，就是认准

了老年人有积蓄，有需求，摸准了老年

人越来越怕死、越来越孤单、越来越迷

信的心理，精确把握了老人越来越脱离

科学的脉搏，才忽悠他们进行行骗的。

为什么向来精明的父母也会受骗呢？

根在骗子的说法能引起老人心理共

鸣。（孙建国）

父母容易上当，对方甜言蜜语哄得

人团团转只是很小的一方面原因，俗话

说伸手不打笑脸人，何况对方的态度如

此之好？人家叔叔阿姨地叫着，叫得比

子女都亲热，父母没点感动？再者，一开

始骗子总是会使用些小恩小惠，白送个

鸡蛋什么的，这又犯了吃人嘴软拿人手

短的忌讳，让人到了关键时刻不好拒绝，

而没勇气说并不是老年人才会犯的毛

病，我们很多人不都会出于各种顾虑想

拒绝总是不能说出口，于是做了很多违

心的事吗？（邱蕾）

你养了个
白眼狼孩子吗？


