
2018年7月25日 本版编辑/李宝发 美术编辑/于在洋09

带动山乡500余乡亲致富

在自身发展的同时，贾金凤等人创办

的企业还为家乡贫困山村的婶子大娘提

供了挣钱的新门路。

据了解，水峪口村虽地处唐县深山

区，但距保阜高速和保阜公路近，附近村

庄有10多个，有大量会传统手工活的农村

妇女。贾金凤、贾连合兄妹在三里五乡有

良好的人脉关系。农村妇女需要种地、看

孩子，有时还要赶集走亲戚，脱产到工厂

上班不符合实际。根据这些特点，贾金凤

等人还调整了工人们的上下班时间，方便

大家回家给上学的孩子做饭或下地干活

儿，工资实行计件工资，极大调动了大家

的生产积极性。

“刚开始，工厂只有 3 台缝纫机。现

在，两个工厂已有缝纫机近100台、绗缝机

2台、钉扣机8台、电脑打版机一台、金属检

测机一台、熨台6处、梳棉机组一组……有

20 多个山村的五百多位婶子大娘为我们

代工。多年的创业实践中，我们找到了一

个把最传统手工方式（山村中老年妇女手

工技艺）和最现代销售方式（电子商务平

台）有机结合的契合点，实现了资源优势

最大化。”贾金凤说。

2017年，在贾金凤工厂打工的婶子大

娘们人均年收入达 20000 元，在唐县这个

贫困县的山沟里，按照当地的生活水平，

足以解决一个四口之家的日常开销。水

峪口村77岁的老奶奶陈秀芬，2017年入秋

开始给贾金凤的工厂代工，到春节时就挣

了一万多元，不但使一家人的生活水平大

大提高，同时也找到了生活的自信。

由于工作成绩突出，贾金凤先后被评

为唐县道德模范、保定好人、河北省“三

八”红旗手、河北省道德模范（诚实守信）

提名奖等荣誉称号。
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大学时期开始创业

贾金凤来自革命老区唐

县的一个深山村，凭着自己的

努力考上了河北科技大学。

2004 年时，网络还不像现如

今这般普及，对于从大山中走

出来的贾金凤来说，算是个新

鲜事物。这一年，正在上大学

二年级的贾金凤从一本杂志

上看到并了解了淘宝网，这种

不需要资金就可以开网店挣

钱的模式深深地吸引了她。

于是，贾金凤借钱买来电

脑和数码照相机，准备开始她

的网店生涯。设备有了，可是

卖什么货成了她必须考虑的

问题。由于在石家庄上学，她

就把进货渠道锁定在南三条

市场。每到周末，身高只有

1.53 米的贾金凤就跑到南三

条市场挨家挨户宣传电商这

一新鲜事物，希望能跟店家合

作开辟网络市场。可是，往往

她连话都没说完，就被不耐烦

的店主赶了出来。功夫不负

有心人，虽然经常被店主赶出

来，贾金凤没有气馁，仍坚持

一家一家地游说。最后，她的

执着打动了国内某著名皮具

的华北代理商的老父亲，人家

答应与她合作、为她供货。

随着淘宝网的迅速崛起，

贾金凤的网店做得风生水

起。从最初每月一两单生意，

到后来天天有客户下单，大学

还没毕业，她就挣了十多万

元。

“从大二第二个学期开

始，我就再没和家里要过一分

钱。”贾金凤回忆说，借助电

商，她首次创业取得开门红，

不但学费解决了，还把初中毕

业的妹妹接到石家庄读完了

中专。贾金凤的爱人马龙祥

2007 年大学毕业后，也来到

石家庄帮助其打理网店生意，

夫妻俩还用开网店挣的钱在

石家庄按揭购买了房子。

生孩子
“生”出创业的点子

由于网上销售和实体店内的价

格存在差异，为了维护产品价格体

系，贾金凤网店的货源所属厂家在全

国抵制网售。此事发生在2009年冬

天，当时的贾金凤有了网络平台销售

业绩，完全可以再找一家新供货商。

“也可以卖别人家的货，但我心里总

觉得不踏实。”贾金凤说。

但货源断了，下一步怎么办？那

时，贾金凤正在坐月子。孩子降生

前，贾金凤给孩子准备了很多衣物，

尤其是预产期期间，她花了一百多元

钱买了一个准备包裹婴儿的抱被。

可是孩子生下来后，她发现抱被并不

如老家父母送来的手工小被子好

用。贾金凤夫妇经过比较，认为老家

送来的小被子里面的棉花又软又暖

和，比化纤填充物制品用起来放心。

“生产并销售手工婴幼儿用品，并且

这次要有自己的工厂。”这个点子出

现在贾金凤的脑海中。

为什么要自己做工厂？贾金凤

说，一方面是因为此前的挫折；另一

方面，因为她认为直销好于代销。

原来，贾金凤开始做网店时，因

为没有本钱，她在无奈中选择代销，

代销的名牌皮具一件售价数百元

起 ，一 单 生 意 能 挣 几 十 元 到 上 百

元。而很多同学选择批发小饰品在

网上零售，虽然单价便宜，但加上十

多元的快递费，价格优势就不明显

了，而且容易积压货物占用资金。

如果有了自己的工厂，情况就会大

大不同了。

理想总是很丰满，现实总是很骨

感。以贾金凤夫妇当时的经济实力，

想筹建工厂还差很多。直到2011年

秋天，毕业于西安科技大学的贾金凤

的堂兄贾连合知道了他们的想法，就

拿出自己的积蓄，三人一起在老家水

峪口村建起了工厂。

立足电商，实现创业梦想

在成立工厂之初，有着多年的网络销

售经验的贾金凤清楚地认识到，网络销售

所面对的客户以有知识的年轻人为主，而

他们要做的婴幼儿产品销售主要面对的是

即将生产的“准妈妈”或刚生完孩子的“新

晋妈妈”。那么，这些“准妈妈”和“新晋妈

妈”身为年轻人，属于哪些消费群体呢？贾

金凤说，他们经分析认为，当时的“准妈妈”

或“新晋妈妈”绝大多数是80后，很多人都

是穿着母亲缝制的衣服长大的，对手工缝

制技艺有着一种不舍的情结，自身又大多

数不会或没时间缝制，而水峪口村一带的

婶子大娘们正好有这种技艺。所以，把工

厂设在老家水峪口村，无论从成本上，还是

从人力上，都具有天然优势。随后，他们三

人邀请了服装设计师加盟，设计开发出冬

夏均可使用的防踢睡袋，还成功申请到国

家专利。

“我们选中婴幼儿市场，同时还把这一

市场细分，利用我们工厂的天然优势做防

踢睡袋，将家乡传统手工缝制的优势扩

大。”贾金凤回忆说，“而且我们的拳头产

品是借助电商平台进行销售。”就这样，

他们在创业过程中真正把网络“扯”进

了大山深处。同时，为了招揽和吸引

人才，他们将工厂的销售中心设立

在石家庄，主要进行网络销售、市场

开拓、产品设计开发等。

集设计、生产、自有品牌于一

体的工厂诞生后，贾金凤的事业版

图从代销转为直销，成功转型，实现

创业突破。“可以说，我们这次创业

充分利用了自己熟悉的资源。”贾金

凤深有体会地说。

由于具有成熟的销售渠道，这些

婴幼儿使用的枕头、被子、睡袋等手工商

品迅速打开市场，赢得全国各地消费者的

青睐，订单就像雪片一样飞来，贾金凤的创

业梦想就这样实现了。目前，他们的品牌

拥有三项国家专利、两家下属工厂，在天

猫、淘宝、京东、1 号店等电商平台上拥有

13家网络店铺，连续三年天猫（含淘宝）同

类目产品销售额稳居前三名，2016年还被

评为“河北省著名商标”。
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