
低首付存陷阱

据了解，田先生在“零首付”平

台签订合同后，被通知需交纳车辆

保险费或其他名目的费用，这也让

租赁双方产生了纠纷。

有知情人士透露，这种“零首

付”购车存在诸多法律盲点。通常

“零首付”平台在消费者购车时会

签一大堆合同，而消费者购车心

切，十几页的合同甚至都没看就签

字了。例如有些车做了抵押，电商

平台会要求车主在一两个月之内

还清欠款，否则就按每天1%的利息

计算，这些都是商家不会和消费者

说的，到头来吃亏的只有消费者，

因为合同写得很清楚，消费者走法

律途径也是徒劳，只能自食苦果。

全国工商联汽车经销商商会

专家顾问颜景辉认为，目前最大的

问题是行业标准的缺失，入行门槛

较低，融资租赁市场鱼龙混杂，不

同公司的风控标准也不相同，比如

一些公司对贷款“前松后紧”。贷

款前的审批很宽松，而催收环节就

非常严苛，甚至相关工作人员言语

粗暴，用户体验非常不好。

融资租赁现乱象

业内普遍认为，像花生好车、

易鑫、毛豆、大搜车这类汽车电商

平台的优势就是审批快、首付低，

针对的是没有征信记录的人群。

低首付购车的价值在于用金融杠

杆撬动年轻群体，让他们更早拥有

一辆车。

“现在国内有25家汽车金融公

司，都是由银监会批准设立的，受

到高级别监管，牌照也是银监会发

的，这是与互联网公司最大的不

同。我们必须要严格遵守首付不

低于20%的规定。”一位汽车金融公

司内部人士告诉北京商报记者，互

联网公司的牌照是由商务部颁发

的，属于融资租赁牌照。因此，原

则上“零首付”购车在你还清贷款

前，车并不是你的。

去年底，人民银行和银监会联

合发布《关于调整汽车贷款有关政

策的通知》，自 2018 年 1 月 1 日起，

自用传统动力汽车贷款最高发放

比例为80%，自用新能源汽车贷款

最高发放比例为85%，二手车贷款

最高发放比例为70%。这也意味着

购买传统动力汽车贷款的首付比

例最少要达到两成。

记者调查发现，目前在各大论

坛上，针对花生好车“零首付”无法

上牌的投诉占据了大多数。一位

不愿具名的业内人士表示，融资租

赁说白了就是你买车再租给你，由

于你是“零首付”，消费者按月付

款，获得车辆的使用权。期满之

后，消费者既可以选择退回车辆，

也可以选择付清尾款，获得车辆的

所有权。

利率高过银行

记者在花生好车的官网看到，

随意点开一款官方指导价为 11.98

万 元 的 2018 款 荣 威 RX5 20T

两驱手动旗舰版，选择一年后付清

全部尾款，分期付款一年加全款尾

款要 14.16 万元，并包含了购置税

和第一年的保险费。而在传统 4S

店，上述这款车目前优惠到 11.68

万元。对此，一位4S店的工作人员

透露，“我们现在首付三成，而且是

零利率，贷款两年只有2000元手续

费”。

据了解，目前比较常见的做法

是，电商通过虚开发票的方式，虚

报车价，然后向银行进行抵押。比

如你想买的那辆车裸车是12万元，

如果正常按首付20%来算的话，车

行会帮你把车价写成15万元，这样

你就可以获得15万元×80%=12万

元的贷款。

这还只是个数字游戏，一位熟

悉金融贷款的人士给记者算了一笔

账，如果在电商平台上贷款10万元

“零首付”购车，分期要多还 4.8 万

元，24%的利率刚好可以到国家民间

借贷利率线。而如果消费者自己去

银行贷款，首付两成年利率最高也

才4%左右，只有不到4000元。

对此，颜景辉建议，消费者应

理性消费，当20%的首付都无法承

担时，就暂时别把购车计划提上日

程。如果有些消费者对自己今后

的收入很有信心，建议要找正规商

家，以及签合同时仔细查阅，发现

有不妥之处应立即终止合作。

(蓝朝晖)
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毕竟发展新能源是大势所趋，

即使消费理念得到普及，但二手新

能源车要真正流通起来，仍需要几

个条件。

首先是标准。邵海军说，目前新

能源二手车暂无统一的折价标准，评

估标准的缺失和流通体系的不完善让

市场对二手新能源车形成了“有车不

敢卖、车商不敢收”的局面。有了评估

标准，人们心里有了数，少了后顾之

忧，自然买得会多起来。

另外，充电桩的配备也需要尽快

解决。近日在新能源汽车领域具有领

导地位的比亚迪汽车在媒体中进行了

一项调查，记者参与其中。调查结果

显示，目前省会各大住宅区的物业公

司基本都不允许业主在其车位上安装

充电桩。而这件事的解决只能依赖车

企和政府联手推进了。

李建刚表示，如果就像新车销售

一样，买二手新能源车也能多提供补

贴支持，也会促进二手车的流通。

兵马未动，粮草先行。要打赢新

能源车之仗，除了车的品质、续航里

程，下一步就要看谁能在充电桩上捷

足先登了。 (新华)

新能源二手车想“火”还需条件
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自汽车新零售开始成为行业热点，“零首付”购车的广告铺

天盖地而来，更是让不少消费者心动不已，但是零首付购车真

的像字面解释的这么简单吗？去年9月，田先生在花生好车采

取“零首付”购买了一辆车，但时隔两个月后，田先生并未拿到

心仪的车辆，而且已经开始还贷款，但花生好车方面并未给予

明确的回答，也不同意田先生退车，这让田先生很烦恼。

一位不愿具名的业内人士表示，田先生的遭遇是典型的

“零首付”合同纠纷，所谓“零首付”购车实际上有很多灰色成

分。虽然可以“零首付”提车，但造成的弊端是最后总还款数大

了很多，甚至有可能让你陷入信用危机。

新车卖得欢 旧车少人问
新能源汽车二手车市场遇冷

近两年，新能源汽车消费增速迅猛。数据显示，今年1-2月份，新能

源车生产8.9万台，同比增长178%。新车卖得欢，在二手车市场，新能源

车的表现是否也如新车那样受追捧呢？记者近日走访发现，新能源二手

车却像进了冷宫。

今年1-2月，汽车生产442万辆，

同比增长0.4%；轿车生产125万辆，同

比增长 2.2%；新能源汽车生产 8.9 万

辆，同比增长178%。而在过去的2017

年，中国新能源车销量为77.7万辆，同

比增长53％，这一数字不包括低速电

动车。相比之下，全球第二大汽车市

场美国去年售出的新能源车型则少于

20万辆。

从去年开始车企也对生产新能源

车表示了极大的热情，包括长安、比亚

迪等各大车企纷纷发布了自己的新能

源车时间表。吉利控股集团董事长李

书福近日表示，吉利正在加大对新能

源汽车的研发投入，到 2020 年 90%

以 上 的 吉 利 汽 车 都 是 新 能 源 汽

车。按吉利制定的计划和目标，届

时要实现 200 万辆产销的目标，三

年后新能源汽车年销量将达到180万

辆。

业内人士分析认为，新能源汽车

销量增长以及车企纷纷跟进，与国家

出台了一系列政策支持有很大关系，

包括基础设施建设，减免电动汽车的

购置税，鼓励企业研发电动汽车，并提

出将新能源汽车车辆购置税优惠政策

再延长三年。这些政策极大刺激了车

企的积极性。

1-2月新能源车生产增近1倍

在省会各大二手车市场记者发

现，新能源二手车不多，并且普遍保值

率不高。在省会最大的二手车机动车

交易市场——钟家庄二手车市场，记

者发现，新能源汽车的占比极低。记

者在某二手车交易网站上搜索发现，

在石家庄地区新能源车仅有4辆。而

记者搜索“我要买车”，该网站显示上

传的车辆总数为2502辆。

记者又搜索了另一家二手车交易

网站，其提供的最新数据显示，该网站

石家庄地区的二手车为13555台。再

输入新能源车进行搜索，显示仅一台。

无论是线上还是线下，新能源二

手车都受到了冷遇。石家庄淘车乐商

学院邵海军分析说，支撑新能源高销

量的并非是普通消费者，而是出租车

等特定行业。除少数个人买家，普通

消费者多因为续航里程偏短、充电条

件达不到而放弃购买。新能源车在二

手车市场受冷遇，则与新能源车的特

定属性有关。电池的衰减让整车价值

衰减程度被放大，残值不好确定。

“普通新车开一年车价要打个 8

折，而新能源车就得打到 7 折。”邵海

军说，第一批新能源车目前还普遍未

到换车周期，二手车少。而二手车商

都希望自己手里的车能够尽快出手，

因为问的少，自然不愿投资。

钟家庄二手车市场鼎盛精品车行

经理李建刚也表示，尽管每个月售出

的车不少，但自己还从未收过一辆新

能源车，主要是因为车源与买家都很

少的缘故。个别问的买家，最终也多

因充电问题而放弃。李建刚说，如果

经常跑高速还可以选择，服务区里基

本都设有充电桩;但如果经常在市内

开，即便个别地方设置了充电桩，然而

因为充电时长问题，也不是自己想充

就能充的。

新能源二手车保值率低于燃油车2
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